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Практика 4: «Тест на устойчивость перед отказом»

Цель: Подготовить психику к первым откликам.

Задание
Отклики на продукт/товар могут быть разные. Первые отклики особенно важны, так как они задают вектор развития. Но, вместе с тем, они могут пугать.

· Если мне скажут «дорого» или «мне сейчас не актуально», что это значит для меня?

Старая реакция: «Я создала ерунду, я плохой специалист, это никому не нужно».
Новая квантовая реакция: «Человек просто не входит в мою целевую аудиторию прямо сейчас. Я собираю обратную связь и спокойно иду дальше».

· Какая ещё обратная связь от клиентов пугает?

______________________________________________________________________________________________________________________
___________________________________________________________

Старая реакция: «______________________________________________________________________________________________________».
Новая квантовая реакция: 
«______________________________________________________________________________________________________».
[bookmark: _GoBack]Отказ — это не поражение, а нейтральная обратная связь от реальности.

Какая обратная связь от клиентов будет мотивировать идти дальше?


______________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________
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