PROявление








РАБОЧАЯ ТЕТРАДЬ: «От Идеи до Продукта»
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Практика 4: «Калибровка ценности и цены»

Цель: Назначить цену продукта из состояния изобилия, а не из страха.

Задание: 
Сколько стоит для клиента не решать эту проблему еще 1–2 года (в деньгах, здоровье, потерянном времени)?
_________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Какая стоимость продукта вызывает у вас легкий трепет, но ощущается абсолютно честной и достойной вашего труда?
Моя комфортная цена: _________ руб.
Моя цена «на вырост»: _________ руб.

[bookmark: _GoBack]Практика 4: «Экономика и ценность товара»
Цель: Увидеть реальную прибыль и не уйти в минус на производстве.
Задание
Просчитайте себестоимость материи:
· Сырье + производство + упаковка + логистика на 1 единицу = _________ руб.
_________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
_________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
_________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

· Стоимость смыслов и энергии:
Сколько стоит для клиента то состояние, эстетика и ритуал, которые дарит этот предмет? _________ руб.

Финальная цена: 
Цена продажи = Себестоимость × 2.5 (или × 3), чтобы проект жил, окупался и развивался.

Моя комфортная цена за единицу товара: _________ руб.
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