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Практика 1: «Вектор трансформации для продукта (Точка А → Точка Б)»

Цель: Понять, за что на самом деле платят клиенты.
Задание: 
Клиенты платят не за ваши часы и не за методы. Они платят за переход из одного состояния в другое.

· Точка А (В каком состоянии клиент сейчас?):
Что у него болит? О чем он думает перед сном?
Что он уже пробовал сделать, но у него не получилось?
Запишите 3 главных симптома: 
______________________________________________________________________________________________________________________
____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

· Точка Б (Куда вы его приведете?):
Какой конкретный измеримый или ощутимый результат он получит?
Кем он станет? Как изменится его самоощущение?
Запишите результат в 1–2 предложениях: 
__________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________

[bookmark: _GoBack]Практика 1: «Вектор трансформации для физического товара»
Цель: Понять, что покупают не предмет, а состояние и ритуал.
Задание:
Люди покупают не крем, не блокнот и не свечу. Они покупают то, как они себя чувствуют, прикасаясь к этому предмету.

· Точка А (Дефицит или рутина):
Чего не хватает человеку в его повседневности? (Хаос, суета, нехватка заземления, потеря связи с телом, серость, стресс).
____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

· Точка Б (Новое состояние через контакт с товаром):
Что меняется в жизни человека, когда он ставит ваш товар на полку, надевает его или берет в руки?
Какой ритуал или процесс рождает эта вещь? (Замедление, ощущение своей ценности, красота, защищенность).
____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Формула: «Мой товар помогает человеку перейти из состояния __________________[суета/стресс/неуверенность] в состояние _____________________[устойчивость/любовь к себе/порядок] через ____________________________________________________________[особый тактильный опыт или ритуал]».
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